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STUDIO SPECIFICO 2023 SUI CANALI DI DISTRIBUZIONE DEI VINI SVIZZERI  
Grazie alla partecipazione di numerosi viticoltori-cavisti, cantine e cooperative vinicole, che 
ringraziamo vivamente, nel 2022 sono stati ottenuti i seguenti risultati per i vini fermi svizzeri 
(bianchi, rossi, rosati).  

Per le cantine che producono meno di 50.000 bottiglie all'anno, ecco i risultati ottenuti per i vini 
svizzeri: 

 

CANALI DI DISTRIBUZIONE DEI VINI SVIZZERI IN VOLUME (A SINISTRA) E VALORE (A DESTRA) NEL 2022 – CANTINE DI DIMENSIONE 1 

 

 

Per le cantine che producono annualmente tra 50’000 e 300’000 bottiglie all'anno, ecco i risultati 
ottenuti per i vini svizzeri: 

 

CANALI DI DISTRIBUZIONE DEI VINI SVIZZERI IN VOLUME (A SINISTRA) E VALORE (A DESTRA) NEL 2022 – CANTINE DI DIMENSIONE 2 
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Figura 1 - Campione (raccolto online) rappresentativo di 163 cantine 

Figura 2 - Campione (raccolto online) rappresentativo di 163 cantine 



Per le cantine che producono annualmente più di 300’000 bottiglie all'anno, ecco i risultati ottenuti 
per i vini svizzeri: 

 

CANALI DI DISTRIBUZIONE DEI VINI SVIZZERI IN VOLUME (A SINISTRA) E IN VALORE (A DESTRA) NEL 2022 – CANTINE DI DIMENSIONE 

3 

 

 

 

 

 

STUDIO SPECIFICO 2023– VINI TICINESI DOC  
Per quanto riguarda l’analisi dell’evoluzione dell’importanza dei canali di distribuzione nel 2022, 
rispetto al 2020, costatiamo un calo significativo del settore HoReCa, a favore del Commercio per 
le cantine di dimensione 1, e un aumento significativo dell’importanza dei Rivenditori-distributori, 
a scapito della Vendita diretta, per le cantine di dimensione 2. 

Per quanto riguarda l’analisi dell’evoluzione dei prezzi nel 2022, rispetto al 2020, essi sono 
complessivamente in aumento per la Vendita diretta (salvo per gli altri vini rossi o assemblaggi DOC) 
e in aumento per i Rivenditori-distributori (salvo per gli altri vini bianchi DOC e il Merlot senza 
barrique). 
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Figura 3 - Campione (raccolto online) rappresentativo di 163 cantine 



Per le cantine che producono meno di 50.000 bottiglie all'anno, ecco i risultati ottenuti per i vini 
ticinesi DOC: 

CANALI DI DISTRIBUZIONE DEI VINI TICINESI DOC IN VOLUME (A SINISTRA) E VALORE (A DESTRA) NEL 2022 – CANTINE DI 

DIMENSIONE 1 

 

 

Per le cantine che producono tra 50.000 e 300'000 bottiglie all'anno, ecco i risultati ottenuti per i 
vini ticinesi DOC: 

 

CANALI DI DISTRIBUZIONE DEI VINI TICINESI DOC IN VOLUME (A SINISTRA) E VALORE (A DESTRA) NEL 2020 – CANTINE DI 

DIMENSIONE 2 

 

 

 

Per le cantine che producono più di 300.000 bottiglie all'anno, l'analisi non è presentata perché 
meno di tre cantine di questa categoria hanno partecipato allo studio 
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Figura 4 - Campione (raccolto online) rappresentativo di 163 cantine 

Figura 5 - Campione (raccolto online) rappresentativo di 163 cantine 



I canali di distribuzione sono definiti come segue: 

• Vendita diretta: vendita di vino a privati 
• HoReCa: Vendita di vino al settore della ristorazione (Hotel, Ristoranti, Caffè) 
• Rivenditori-distributori: Vendita di vino (in qualità di bottiglia) a negozi specializzati, 

supermercati, distributori attivi nella gastronomia, ecc. 
• Commercio: Vendita di vino sfuso  

 
 

Nella figura seguente sono riassunti i prezzi medi “uscita di cantina” dei vini ticinesi DOC per canale 
di distribuzione: 

 

PREZZI PER CANALE DI DISTRIBUZIONE DEI VINI TICINESI DOC NEL 2022 

 

 

Il campione ottenuto è composto da 163 cantine che rappresentano il 29% del consumo globale 
(UFAG) di vino svizzero nel 2022. Il campione è rappresentativo della distribuzione dimensionale 
delle aziende produttrici di vino svizzero. 

Figura 6 - Campione (raccolto online) rappresentativo di 163 cantine 
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