Date: 07.07.2019

JLe Matin

Dimanche

Le Matin Dimanche
1001 Lausanne

021/ 349 49 49
https://www.lematin.ch/

Tirage: 89'827

Parution: hebdomadaire

Genre de média: Médias imprimés
Type de média: Presse journ./hebd.

Page: 2
Surface: 197'471 mm?2

7S

AGIR

AGENCE D'INFORMATION
AGRICOLE ROMANDE

Ordre: 1085158
N° de théme: 540.012

Référence: 74092552
Coupure Page: 1/6

=

La crise du vin suisse touche Lavaux de plein fouet

SYLVAIN BESSON
sylvain.besson@tamedia.ch

VITICULTURE A la veille
delaFéte des Vignerons,

les prestigieux vignobles

en terrasses réduisent

leur production pour éviter
I’effondrement des prix.

Il yatrop de vin surle marché,
etil estde plus en plus difficile
a vendre. Enquéte dans

un secteur sous tension.

Glorifier les «gardiens des vignobles de La-
vaux et du Chablais». Tel est le sens pro-
fond de la Féte des Vignerons, résumé par
le journal de la confrérie du Guillon. Dés le
18 juillet, 800 000 a un million de visiteurs
doivent affluer a Vevey pour assister aux
spectacles célébrant ceux et celles qui
cultivent la vigne.

Ce quon ne dira pas aux touristes durant
ces festivités: méme a Lavaux, ce vignoble
privilégié, ’'ambiance est soucieuse, an-
goissée méme. I1y a trop de vin sur le mar-
ché et il se vend mal, mettant ’'ensemble
du secteur viticole sous tension.

Le 30avril, Patmospheére était électrique
a la salle communale de Puidoux, ou vi-
gnerons et négociants de la région discu-
taient des quotas de production. Cette an-
née, la production de vin blanc de Lavaux
baissera de 15%. Soit un million de kilos de
chasselas en moins, labaisse la plus impor-
tante depuis 2007! But de cette mesure
choc: éviter un effondrement des prix da a
des stocks trop importants.

«C’est vrai que I’'ambiance était un peu
tendue, indique Blaise Duboux, un vigne-
ron bio a Epesses, qui présidait la réunion.
On a baissé d’un bon bout la production,
mais est-ce que les prix vont tenir pour
autant? C’était ¢a la question, ce matin-la.»

Des chiffres inédits, que nous avons obte-
nus auprés du Canton de Vaud, donnent la
mesure de la crise. Entre 2017 et 2018, la
consommation de Lavaux blanc a baissé de
15% et les stocks ont bondi d’autant. Ils re-
présentent désormais quelque 8 millions de
litres, plus de deux ans de consommation.

«A Lavaux, la récolte est supérieure i la
consommation depuis 2016, c’est ce qui fait
augmenter les stocks pour les vins blancsy,
note Alexandre Mondoux, directeur de
I’Observatoire suisse du marché du vin, qui
a compilé les données pour le canton.

Vu la vendange exceptionnelle de 2018
(+11,6% dans le canton de Vaud, blancs et
rouges confondus), la coupe drastique des
droits de production ce printemps sera
juste suffisante pour que les stocks n’aug-
mentent pas.

Une décision tardive

Car vendre du vin est devenu difficile.
Parce que les Suisses boivent de moins en
moins, et que la concurrence étrangére est
féroce. «Je confirme que c’est dur, cest le
constat qu’on fait tous maintenant, méme
si nous ne nous décourageons pas car nous
avons des produits de qualité», déclare la
municipale lausannoise Natacha Litzistorf,
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Yvain Genevay

«Sur le marché,
on trouve pléthore
de vins de la Suisse
et du monde entier, a peu
prés a n’importe quel prix»

Basile Monachon, vigneron a Lavaux

dontla ville posséde un grand domaine viti-
cole a Lavaux. «Lasituation actuelle est trés
compliquée au niveau de la vente, ajoute
Basile Monachon, président delasectionde
Lavaux de la Fédération vaudoise des vi-
gnerons. Sur le marché, on trouve pléthore
de vins de la Suisse et du monde entier, a
peu prés a ’importe quel prix.»

Lors delajournée du 30avril, le jeune vi-
gneron n’a pas maché ses mots pour con-
vaincre ses pairs du besoin urgent de ré-
duire la production. «Certains dans la salle
n’étaient pas d’accord. Je leur ai répondu:
«On va faire quoi avec le vin, on va le met-
tre au lac?» Au final, la décision de baisser
la preduction a été quasi unanime.

Mais elle vient bien tard. Selon trois
grands négociants en vins de Lavaux, il
aurait fallu baisser les quotas de production
plus tot, en 2018 déja. «Nous étions totale-
ment pour la baisse des quotas cette année,
car le marché est lourd, explique André
Fuchs, directeur de Schenk, I’un des plus
gros producteurs et marchands de vins
suisses. On aurait souhaité qu’il y ait déja
unebaisse des quotas surlemillésime 2018.
Mais ce mest pas la décision qui a été prise.»

L’an dernier, en effet, les vignerons de
Lavaux voulaient damer le pion a leurs ri-

vaux valaisans, frappés par le gel, en main-
tenant une production élevée pour gagner
des parts de marché. Les mises en garde
des négociants sur la difficulté de vendre
n’ont pas été entendues, ou peu.

Au final, le Canton de Vaud, a qui revient
la fixation des droits de production, a tran-
ché pour une baisse minimaliste de 4% en
2018. Décision que le conseiller d’Etat Phi-
lippe Leuba justifie ainsi: «Mon départe-
ment fixe les quotas annuels en consultant
région par région le groupement des pro-
ducteurs et négociants. Aucun de ces grou-
pes ’a la compétence d’imposer quoi que
ce soit, mais quand une proposition nous
semble en adéquation avecle marché, ona
tendance a la retenir.»

Conséquence des quotas trop généreux,
les prix sont sous pression. Dans certaines
mises aux enchéres, ils s’effondrent: ceux
des vins de la commune de Bourg-en-La-
vaux (Cully, Grandvaux, Epesses, Riex et

Villette) ont été divisés par deux depuis
2015, selon des documents publiés sur le
site du courtier André Linherr, spécialisé
dans les vins de la région.

L’automne dernier, la filiére viticole de
Lavaux avait déja baissé de plus de 10% les
prix indicatifs censés servir de repéres
pour lacommercialisation des vins. Laréu-
nion s’est déroulée a ’auberge de Rivaz,
dans une ambiance aussi grave que la
séance sur les quotas quelques mois plus
tard. «Ces prix ont fait un peu tousser, ra-
conte Basile Monachon, qui présidait I’as-
semblée. Mais c’est un message fort au pe-
tit producteur, qui sait ainsi que cane serta
rien de proposer des litres a 10 francs,
parce qu’aujourd’hui on est plutot a 7 et
que certains volumes partent a 6...»

Le vrac, soupape de sécurité

Financiérement, la situation de certains
devient difficile. Gilles Cornut, président
de la Communauté interprofessionnelle
des vins vaudois, parle de «problémes de
liquidité». Exemple concret: la Cave Ve-
vey-Montreux, une coopérative de La-
vaux, a di retarder de quatre mois le paie-
ment de ses fournisseurs aprés que la Coop
et d’autres grandes surfaces ont presque
cessé de luiacheter du vin durant six mois,
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dejuillet 4 décembre 2018.

Désormais, tout le monde redoute que
des producteurs pris a la gorge se mettent a
brader du vin en vrac pour rester a flot. Le
vrac, C’estla soupape de sécurité, laclédela
survie de nombreux vignerons. C’est aussi
une partie du marché que le consomma-
teur ne voit pas. Car il s’agit de vin en gros,
stocké dans des cuves par milliers de litres.
Vendu a un négociant, il permet de faire de
Pargent rapidement et de payer son person-
nel. La grande distribution le transforme
ensuite en bouteilles sur mesure, que ’on
trouvera sur les rayonnages derriére des
étiquettes plus ou moins fantaisistes.

A Lavaux, certains vignerons vendent
50% ou plus de leur vendange sous cette
forme. Probléme: ce segment plutét bas ou
moyen de gamme est aujourd’hui saturé.
«On nous offre des lots réguliérement,
mais on sait quels sont nos volumes de

vente. On est peut-étre préts a prendre un
certain risque, mais on ne peut pas tout ab-
sorber», résume André Fuchs, de Schenk.
Pour Lavaux, leréveil est rude. Ce vigno-
ble renommeé a longtemps été épargné par
les crises viticoles qui ont frappé Neucha-
tel ou Genéve. «ll fut un temps o vous
pouviez attendre devant votre cave, le sa-
medi: le client venait de Zurich ou de
Berne, prenait trois ou quatre cartons et
rentrait», résume le conseiller d’Etat vau-
dois Philippe Leuba, dont une partie de la
famille cultive la vigne a Lavaux depuis
des générations. «Ce monde-1a est ter-
miné. Aujourd’hui, il faut étre un représen-
tant de ses vins. Sinon vous étes confronté
a des difficultés économiques énormes.»
Développer sa marque et ses spécialités,
faire du haut de gamme, du bio, voire du
«bobo»: pour certains vignerons de La-
vaux, réputés conservateurs, labascule est
difficile. D’autant qu’en ce moment toute
la viticulture helvétique souffre. Le
25juin, une délégation de vignerons-enca-
veurs indépendants a rencontré le conseil-
ler fédéral Guy Parmelin a Berne, pour

Yvain Genevay

«On abaissé
d’un bon bout

la production,
mais est-ce que les prix
vont tenir pour autant?»

Blaise Duboux, vigneron a Lavaux

I’alerter sur ’énormité des stocks qui res-
tent a écouler a Papproche des vendanges.

Le ministre vaudois a constaté «que la si-
tuation est difficile pour certains vigne-
rons, qui demandent des mesures d’ur-
gence», indique son porte-parcle Urs
Wiedmer. Mais des barriéres protection-
nistes ou un rachat des stocks de vin parla
Confédération semblent hors de question.
Le chef du Département de ’économie

préfere «sonder la profession et 'Office fé-
déral de Pagriculture pour trouver des
marges de manceuvre et améliorer les con-
ditions-cadres», selon Urs Wiedmer.
L’idée d’une réserve climatique, notam-
ment, fait son chemin. Il s’agirait de stocker
une partie de la production excédentaire
lors des bonnes années pour la réinjecter
sur le marché lorsque la vendange est fai-
ble. Ce systéme, qui nécessite des assou-
plissements législatifs, permettrait aussi
deliquider le vin en surplus aprés trois ans,
sous forme de vin de pays ou de vin indus-
triel pour cornichons et fondues Gerber.
Les vignerons attendent la mesure pour cet
automne, dans le message sur la nouvelle
politique agricole a partir de 2020 (PA22 +).
Mais personne ne croit vraiment a une so-
lution politique. La bataille décisive ne se li-
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vrera pas a Berne, mais auprés des consom-
mateurs alémaniques. «Mon conseil, c’est
quil faut que les vignerons sortent de leurs
caves et aillent en Suisse alémanique pour
développer la vente de vin. Parce que c’est
la qu’est le marché et qu'on a un déficit de
consommation de vins suisses», recom-
mande André Fuchs, de la maison Schenk.
S’ils ne le font pas, la prochaine Féte des
vignerons, dans une vingtaine d’années,
risque de se dérouler dans un vignoble dé-
peuplé.
COLLABORATION: CECILE COLLET,
DAVID MOGINIER

Les stocks de vins de Lavaux explosent
== Consommation Stock final =— Récolte

9

en millions de litres

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

SOURCE: OBSERVATOIRE SUISSE DU MARCHE DES VINS
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Baisse de la consommation de vin en Suisse En chiffres

Consommation blanc ~ ——— dont vin étranger dont vin suisse
et rouge
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MIS Trend de 2017.
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Un cénacle discret oriente les prix du vin

Le fait est peu connu: a Lavaux, un discret
club de vignerons exerce une influence dé-
terminante sur les prix du raisin et du vin.
Ce Groupement des encaveurs, négociants
et principaux acheteurs de Lavaux, ou
GENAL, compte onze membres. Dont de
gros producteurs comme Luc Massy,
Louis-Philippe Bovard ou Michel et Jean-
Frangois Dizerens, ainsi que des négociants
en vin comme Schenk et sa filiale Obrist.

Une fois I’an, ce cénacle se réunit pour
déterminer les prix minimaux de la récolte.
Cette année, ce sera 6 fr. 50 le litre pour du
Lutry, 11fr. pour du Dézaley. Ces prix sont
discutés avec la Fédération vaudoise des
vignerons, puis distribués a 'ensemble de
la profession sous forme de listes papier
envoyées par la poste. «Ca n’existe qu’a
Lavaux, précise I’actuel président du
GENAL, Michel Dizerens. Cela permet de
tenir un certain niveau de prix.»

Ce qui frappe avec le GENAL, c’est son
extréme discrétion. Pas de site internet,
aucune mention dans la presse. Ses sta-
tuts, plutot vagues, ne font aucune allu-
sion a lafixation des prix du vin. Et pour
cause: selon laloi fédérale sur les cartels,
les accords entre entreprises «qui fixent
directement ou indirectement des prix»
sont interdits. Mais, en matiére agricole,
les associations professionnelles ont le
droit de publier des prix «indicatifs». Ce
qui est le cas de ceux conseillés par le GE-
NAL, Méme si la mention «prix indicatifs»

ne figure sur ses listes que depuis 2017...

«Personne ne contréle qui vend quoi a
quel prix, précise Michel Dizerens. Cha-
que entreprise est libre, Peut-étre qu’au
tout début (ndlr: dans les années 1980) les
maisons fondatrices pouvaient contréler
le marché, mais ce n’est plus le cas.»

Reste que les listes du GENAL ont une
réelle influence, en empéchant les prix de
descendre trop bas lors de récoltes abon-
dantes. «C’était plus ou moins tenu, les
gens respectaient, c’est un peu moins tenu
a présent en raison de la pression sur les
prix», concéde Michel Dizerens.

Selon plusieurs connaisseurs du marché,
certains producteurs traitent directement
avec des acheteurs, notamment alémani-
ques, sans respecter les prix du GENAL.
Surtout pour se débarrasser de leurs stocks a
I’'approche dela vendange suivante, tout en
encaissant un peu d’argent frais.

De leur c6té, les encaveurs et négo-
ciants du GENAL ont plus de mal a absor-
ber la production de vrac de Lavaux,
comme ils le faisaient autrefois. Notam-
ment parce que sur un marché difficile ils
donnent la priorité a ’écoulement de leurs
propres récoltes. «Ils n’ont plus la capacité
de prendre en charge le tout, constate
Blaise Duboux, vigneron bio et président
de la Communauté de la vigne et des vins
de Lavaux. Ce contrat tacite fonctionnait,
mais aujourd’hui c’est beaucoup plus dif-
ficile pour le négoce d’y arriver.»
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